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Nueva distribucion
New distribution agreement

Brent Electronic firma con Comestero
Brent Electronic signs with Comestero

Brent afiade a la amplia gama
de contratos de distribucién el
del suministro de los productos de
monética y maquinas de cambio de
Comestero para el territorio del
Reino Unido. El contrato firmado
con la empresa ubicada en Milan se
hizo una semana antes de la feria
ATEI 2006 y aumenta el nimero
de acuerdos exclusivos hasta 30,
siendo algunos de los sectores
cubiertos por la empresa los de
musica, billares, seguridad, repues-
tos y sistemas de pago.

El director de ventas, Peter
Murphy, esta convencido que el
acuerdo firmado con Comestero
es un éxito para ambos. “Podemos
representar muy bien a la compafifa
y sus productos en el Reino Unido
y su eleccion ha sido un gran reco-
nocimiento para nosotros.” Piero
Martellotta, el director de ventas
internacionales de Comestero
Group, esta muy contento con el
contrato firmado y anade:“El Reino
Unido es un mercado muy impor-
tante para el sector del juego y del
recreativo. Es vital expandir nues-
tra cuota del mercado y creo que
hemos encontrado el distribuidor
perfecto para conseguir esto. Brent
Electronic posee los contactos y la

profesionalidad necesarios para
cubrir el nivel alto del mercado”

£

ic has added to its

string of | e distribution agree-
ments by securing the exclusive UK rights
to the Comestero range of change machi-
nes and money handling equipment.The

ent, which was struck with the

ompany in the
006, raises the
number of exclusives held by Brent to
over 30 — covering sectors including
music, pool, security, dedicated spares

and money handling.
Sales director, Peter Murphy believes
that the agreement with Comestero

works well for both companies: “We

can certainly provide Comestero with

at exposure and sales in the UK
and the fact that they have chosen us

i

to represent the range is a powerful
endorsement of Brent Electronic’s stan-
ding in the market” Piero Martellotig,
export sales manager at Comestero
Group, welcomed the agreement, saying:
“The UK is an important market for
amusements and gaming. It’s vital that
we maximise market share and | believe
in Brent Electronic we have found

ibutor that has the infrastructure,

alism to take us
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